
Als international operierendes, mittelständisches Unternehmen des Maschinenbaus zählen wir zu den führen-
den Herstellern von Antriebskomponenten, Spannzeugen und Fernbetätigungen. Derzeit beschäftigen wir 
480 Mitarbeiter in 17 internationalen Gesellschaften.

Ihre vollständige Bewerbung mit Angabe zur 
Gehaltsvorstellung und zum möglichen Ein-
trittstermin senden Sie bitte per E-Mail an
bewerbung@ringspann.de.

RINGSPANN GmbH
Schaberweg 30-38
61348 Bad Homburg
+49 6172 275 0
bewerbung@ringspann.de
www.ringspann.de

Für unser Vertriebsgebiet Süd-/Westdeutschland suchen wir zum 
nächstmöglichen Termin einen

Ihre AufgabenIhre Aufgaben

  Bearbeitung und Analyse des Marktes mit dem 
Ziel, den Umsatz und den Ertrag Ihres Vertriebs-
gebiets nachhaltig auszubauen 

  P� ege der Geschäftsbeziehungen  zu unseren 
Kunden in enger Zusammenarbeit mit unseren 
Kundenteams im Innendienst, die Sie stets auf 
dem Laufenden halten

  Identi� kation und Akquirierung von Neukunden 
in Ihrem Vertriebsgebiet  

  Neben dem Verkauf unserer Produkte beraten 
Sie unsere Kunden hinsichtlich technischer 
Lösungen und der Realisierbarkeit anstehender 
Projekte auch unter Nutzung der Cross-Selling-
Potentiale des Produktportfolios

  Entwicklung von marktspezi� schen Vertriebs-
konzepten zur Vermarktung von technisch 
anspruchsvollen Produkten 

  Ihre Projekte und Angebote verfolgen Sie 
selbständig und zielorientiert und führen die 
Verkaufsverhandlungen erfolgreich bis zum 
Abschluss

  Die Ergebnisse berichten Sie regelmäßig an 
unsere Vertriebsleitung und präsentieren Ihre 
Vertriebserfolge im Rahmen nationaler und inter-
nationaler Vertriebsmeetings 

 Teilnahme an Fachmessen

Ihr Profi lIhr Profi l

  Abgeschlossenes ingenieurwissenschaftliches 
Studium oder Weiterbildung zum Maschinenbau-
techniker

  Mehrjährige Berufserfahrung im Vertriebsaußen-
dienst eines Maschinenbauunternehmens

  Sehr gute Marktkenntnisse in der Region Süd-/ 
Westdeutschland, insbesondere im Bereich der 
Antriebstechnik 

  Sehr gute Kenntnisse in der Akquirierung und 
Betreuung von Kunden

 Hohe nationale Reisebereitschaft
 Gute Englischkenntnisse

Gebietsmanager / Gebietsmanager / VertriebsingenieurVertriebsingenieur (m/w/d)(m/w/d)

Standort: Bad Homburg

Wir bieten IhnenWir bieten Ihnen

  Eine verantwortungsvolle Aufgabe in einem 
motivierten Team

 Flexible Arbeitszeiten mit Vertrauensarbeitszeit
  Leistungsgerechte Vergütung einschließlich 

gut ausgestattetem Dienstwagen
 Betriebsrestaurant
  Teamevents im Rahmen unseres Fit & Fun - 

Programms


